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LE MOT DU PRESIDENT

Le cours des ventes des faiences de Quimper
flambe. A TI'iverse, 'activité des faienceries
quimpéroises s’essouffle. Dans un contexte éco-
nomique déprimé, le Musée de la Faience est a
la recherche de nouveaux relais susceptibles de
rétablir son équilibre financier.

Quatre des cinq entreprises partenaires qui jusqu’a
présent soutenaient financierement le Musée, ont
du, pour diverses raisons, renonceraleurs concours.
Face a cette situation, la Direction du Musée et no-
tre Association ont proposé d’élargir leurs soutiens
et partenaires en associant les pouvoirs publics et
les collectivités territoriales a la mise en place d'un
nouveau concept susceptible d’assurer l'avenir du
Musée : faire du Musée un vecteur de communica-
tion dans la mesure oul'mage de la ville de Quim-
per etlart de la faience sont intimement liés, s’orien-
ter vers le label « Musée de France » pour renforcer
son autorité artistique et culturelle et lui fournir
l'acces aux avantages fiscaux du mécénat, élargir son
ouverture aux publics scolaires et universitaires pour
favorser la création, la connaissance et le savoir-
faire de la faience.

Dans Tattente d’une solution permettant de
construire ce nouveau projet associant les Col-
lectivités publiques, au regard de la complexité
huridique du montage, le Musée de la faience
ne pourra ouvrir au public en 2007.
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Mais d’ores et déja, 'ouvrage consacré aux gres
d’art Odetta est paru en avril. Il est coédité par
le Musée et les Editions Palantines avec I'aide
de notre Association notamment en ce qui con-
cerne le crédit photographique. Les clichés de
Jean-Noél Vinter sont particulierement réussis.
I’exposition annuelle du Musée consacrée au
méme théme est préte et sera donc ouverte au
public a cette date.

Le cinquiéme tome de ’Encyclopédie des céra-
miques de Quimper, rédigé par Bernard
Verlingue et Philippe Théallet, paraitra au mois
de novembre. Il complétera ainsiI'étude exhaus-
tive des créations réalisées a Quimper depuis
plus de trois siecles et qui constituent le patri-
moine artistique et culturel de notre cité.

L’acquisition de la hallebarde signée Alf. Beau a
été concrétisée. Notre demande de participa-
tion aupres de Mécénat Bretagne est en cours
d’examen. Nous avons recueilli un certain nom-
bre de dons pourla financer. Des lots dela tom-
bola créée a cet effet seront tirés au sort lors de
notre prochaine Assemblée Générale du mois
d’aott. A cette occasion nous ferons le point
des démarches en cours pour la sauvegarde du
Musée auquel nos membres et les Quimpérois
sont tres attachés.

Hervé Maupin, le 9 mai 2007
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ACTUALITES

Les salles des ventes bretonnes, fidéles a leurs
réputations, ont présenté en fin d’année 2006
de trés belles pieces dont certaines ont suscité
un vif intérét.

I’Etude Otgiot & Dupont de Modlaix a ouvert
le bal des encheres avec de nombreuses pieces
d’artistes du XX¢ siecle et de belles pieces
Porquier-Beau. Quelques résultats : deux assiet-
tes HR Quimper par Pohier (320 et 402 ¢), une
rare garniture de cheminée PB (horloge et ses
deux vases) (9775 ), un plat rond PB décoré
du « Paiement du loyer » — scéne 138 (2875 ¢),
un plat ovale PB décoré d’une partie de la « Sor-
tie d’église de Kerfeunteun » — scene 135
(2645 ), un bénitier PB décoré de la « Priere 2
Hanvec » — scéne 46 (1150 ), un vase HB
Odetta 455-1039 (3450 ¢), une version en gres
de « La grande sceur » de Y. Jean-Haffen chez
Henriot (2300 ¢), « La terre » de Le Bozec chez
HB (2300 ¢), une assiette Keraluc a décor d'un
cerf par Jos Le Corre (345 ¢), une assiette
Keraluc de Paul Yvain a décor abstrait (667 *).

L’Etude Thierry-Lannon dans sa dernicre vente
de faiences de Quimper a présenté de nombreux
gres Odetta : un vase de René Beauclair 973 541
(3105 *), un vase cylindrique de Paul Fouillen
669 (667 ), un vase a 3 anses de Paul Fouillen
531 (1208 ¢), un broc de Ababie Landel 1022
(1380 ¢). A noter également : une vierge a l'en-
fant 18° (863 ¢), un plat ovale PB décoré des
« Danseurs de Chateaulin » — scene 155
(7015 ), une assiette a décor de chataigne —
scéne 42 (1380 °), une assiette a décor de
« ’homme a l'oie de St-Thois » - scene 20
(862 *), une fillette de Plougastel a I'oiseau
HB Quimper Porson (977 ¢) et une femme de
Plougastel et sa fille Henriot Micheau-Vernez
(1265 ).

L’Etude Adjug’Art, quant a elle, a présenté en
cette fin d’année une belle sélection de pieces
de toutes époques. Nous retiendrons : une as-
siette PB décorée de '« Auberge de Pleyben —
scéne 25 (812 ), une assiette PB décorée des
« Pécheurs de St-Guénolé attendant la marée —
scene 179 (870 ¢), un plat ovale PB en camaieu
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bleu du « Repas de noce sous la tente » — scene
123 (5220 *), une assiette de chez HB de Paul
Fouillen décorée d’un breton fumant la pipe
(290 *), une assiette chez HB par Paul Fouillen
a décor d’un pécheur ravaudant un filet (638 *),
une assiette chez HB par Paul Fouillen décorée
d’une pécheuse de Concarneau allant au bateau
(696 *), un sujet en gres de Berthe Savigny chez
HB « Petite fille assise » vers 1930 (870 ¢).
Note : les prix: sont donnés a titre indicatif et frais de
vente nclus.

HB-Henriot a été labellisée « Entreprise du Pa-
trimoine Vivant » le 15 mars 2007, récompen-
sant ainsi un savoir-faire renommé et ancestral.
La manufacture est une des premieres a rece-
voir cette distinction.

Depuis mars, une nouvelle version du site (hb-
henriot.com) est disponible avec possibilité de
commande en ligne.

La collection des « bijoux » s’est enrichie de
nouveaux modéles avec possibilité d’expédition
par voie postale accompagnés dun petit mot
(cette nouveauté a été lancée pourla St Valentn. . .).

Une exposition d’ceuvres de Michel Costiou a
eu lieu dans 'enceinte de la faiencerie au mois
de novembre, dévoilant ainsi un nouveau ser-
vice de table avec des danseurs bretons résolu-
ment moderne, sa bordure qui est soulignée d'un
filet en platine est du plus bel effet.
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Jean-Claude et Marjatta Taburet
(Atelier du SteiTr)

De nouveaux ateliers ont vu le jour a Quimper,
preuves du renouveau constant des faiences
quimpéroises :

Marie Toulhoat

Une partie des ceuvres sont exposées a Pont-
IAbbé (Le Minor - 5, quai St Laurent), a Lo-
cronan (T1-Bihan — rue Lann - 02.98.91.83.78)
ou sur Internet (www.brittanybyways.com).
Email : marie.toulhoat@tele2.fr
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Valérie Le Roux

Adresse de Tatelier : 4, rue Duguay Trouin -
29900 Concarneau

Site : www.valerteleroux.com

Tel. : 02.98.50.82.13

Email : valerielerouxcc@aol.com

Marie-Noélle Baroni

Adresse de Patelier : 42bis, route de Brest —
29000 Quimper

Tel. : 02.98.95.08.18

Email : mnb. faience@orange. fr
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TLa Faiencerie d’Art Breton a aussi été labellisée

« Entreprise du Patrimoine Vivant » le 15 mars
2007. La faiencerie a, comme prévu, réédité cette
année la « Vieille femme a la quenouille » de Louis
Henri Nicot qui est disponible en version poly-
chrome au prix de 230 ¢ ainsi qu’en émail blanc
118,40 » (prix généralement constatés).

La faiencerie a, fin 20006, réalisé de nouveaux
décors : « Asters », pieces de service de table
avec un motif floral résolument moderne dis-
ponible sur fond blanc et émaux.
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Suite au succes de la conférence de I'été 2005
organisée par les Amis du Musée (en parallele
du Salon des Antiquaires de Plomelin), I’ Asso-
ciation renouvellera I'expérience cette été. Des
personnalités ont déja répondu favorablement
a son appel pour présenter une partie de I'his-
toire des faiences de Quimper... Soyez nom-
breux a venir les écouter. ..

Le Musée de la Faience présentera cette an-
née une exposition treés attendue par tous : les
gres Odetta. Le Musée avait déja présenté une
exposition en 1992 sur ce theme et édité un li-
vre présentant les différents modeles créés. Cette
année, le but est différent car il sagit de présen-
ter les plus belles pieces dont certaines rares ou
inconnues. A cette occasion, I’ Association édite
un trés beau livre relié de 160 pages présentant
les plus belles pieces produites. Il ne s’agit plus
d’un catalogue raisonné des modeéles comme
en 1992 mais d’un livre d’art avec de superbes
photos. Ce livre est disponible depuis avril au
prix de 45 euros.

Brernard-baes Wriagus

Un livre « Breizh bazar » de Caroline Laffon et
Gwen Le Gac aux Editions du Seuil a été pu-
blié en mars, vous pourrez y retrouver, entre
autres des faiences de quimper.

Yannick CLAPIER
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SALLES DES VENTES OU INTERNET ?

Va donc sur Internet ! m’interpelle, il y a envi-
ron deux ans, un ami collectionneur d’un ton
péremptoire. C'est rempli de bonnes affaires !

Peu convaincu, je me dirige cependant vers mon
ordinateur. Premiére surprise, il est assez facile
de s’inscrire, ces gens savent y faire. Puis, on
me demande un numéro de carte bancaire. Ah,
les difficultés commencent... je vais d’abord
visiter le site en touriste. Encore une fots, c’est
remarquablement réalisé, il faut le reconnaitre.
Alors, cette carte bancaire ? Apres quelques
hésitations, Panurge vienta mon secours et c’est
parti.

Fini donc les salles des ventes que je fréquen-
tais assidiment depuis plusieurs années ?
Aujourd’hui, avec un peu de recul, quelles con-
clusions (personnelles) en tirer 7

Systémes d’enchéres

On aborde ici une des différences fondamenta-
les entre les deux systemes :

Dans une salle des ventes, libre a vous d’enché-
rir autant que vous le souhaitez et dans un laps
de temps en théorie infini tant qu’il y a des com-
pétiteurs

Sur Internet, une date limite d’enchéres est fixée
a la seconde prés. Si quelqu’un surenchéri au
dernier moment sur la somme maximale que
vous aviez indiquée... et que, tout compte fait,
vous pouviez continuer, trop tard ! Il faut, en
fait, plus pardler de vente sur offres que de vente
aux encheres.

Donc, dans les deux cas, vous avez bien sur le
stress du prix, mais sur Internet se rajoute celui
du temps.

Sécurité d’achat

Lors d’un achat, plusieurs éléments sont a con-
sidérer :

La piéce est-elle en bon état ?

Sur Internet, tout s’effectue a partir de photo-
graphies, parfois de qualité médiocre (faite avec
un téléphone portable, par exemple). Les des-
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criptions du type : exvellent état avec juste ( 2) nun on
Plusienrs éclats ici on la fleunissent. La ficelle est
grosse et 'on peut en sourire mais, au moins,
les éclats sont signalés. Parfois, ils ne le sont
pas ou fortement minimisés.

En salle des ventes, tout acheteur potentiel a la
possibilité de manipuler la piece et les contrain-
tes que s'imposent les commissaires-priseurs
font qu’un défaut non signalé reste I'exception.
Cependant, la plupart des salles considerent, par
défaut, que 'exposition préalable vous permet-
tant d’étudier la piece, aucune réclamation ne
sera recevable une fois la faience adjugée. Elles
ajoutent souvent que les mentions portées au
catalogue ne sont que de simples mndications
qui n’engagent en rien leur responsabilité. En
cas de piéce restaurée non indiquée, tout dé-
pendra de la négociation que vous pourrez avoir
avec le commissaire-priseur.

Aussi, n’hésitez pas a vous constituer un réseau
de connaissances qui pourront examiner les pie-
ces a votre place quand vous ne pouvez vous
déplacer. Demandez également des précisions par
téléphone a I'expert ou au commissaire-priseur
durant les horaires d’exposition. Certains défauts
sont décelés apres la parution du catalogue et ne
sont annoncés verbalement que lors du passage
de T'objet sous le feu des encheres.

La provenance est-elle siire ?
Quel crédit accordé a la datation, a la

description ?

Les salles des ventes s’assurent généralement le
concours d’experts accrédités qu’elles rémune-
rent et qui assurent, la aussi sauf exception,
une bonne sécurité d’achat, surtout pour les
établissements bretons spécialisés en faience de
Quimper. De toute facon, rien nempéche de
consulter Bernard Verlingue, au Musée, en cas
de doute. Attention cependant aux ventes sans
catalogue ou sans expert : ic1, la garantie ne s’ap-
plique pas.

Sur Internet, la marge d’erreur est beaucoup plus
importante car la détermination est annoncée,
sans controle, par le vendeur lui-méme. En étant
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volontairement naif, disons que les particuliers
ne peuvent pas tout savoir...et reconnaissons
aussi que « Quimper » est porteur et assure sou-
vent une plus-value non négligeable. Pour la
partie que je connais le mieux, je ne compte
plus les statuettes religieuses faussement attri-
buées a Locmaria. Souvent, les pieces sont an-
noncées numérotées ou en série limitée, alors
quil ne s’agit que du numéro du peintre. ..

Quel recours solliciter en cas de mauvaise

expertise ?

En salle des ventes, il s’agira de négocier avec la
Société de Ventes Volontaires (SVV). Dans la
pratique, parfois, la cause de la mauvaise déter-
mination peut étre sujette a discussion et il est
bien difficile de déterminer qui a raison avec
certitude’.

Dans ce cas, tout dépendra de 1a bonne volonté
de la SVV, sinon reste I'action judiciaire. ..

Sur Internet, la situation est, hélas, plus sim-
ple : Pacheteur n’a quasiment aucun recours,
méme si le vendeur est un professionnel. Seul
un systeme de notation croisée permet de faire
part de sa déception ou de sa colere mais le
vendeur possede un droit de réponse qui abou-
tit souvent a une situation « parole contre pa-
role » qui laisse perplexe. D’une fagon générale,
i faut consulter les évaluations du vendeur, ne
pas hésiter a poser des questions, demander
d’autres photographies. La rapidité, la clarté des
réponses sont souvent révélatrices. Dans le
doute, abstenez-vous !?

Vais-je bien recevoir mon achat ?

I’avantage de se déplacer en salle des ventes est
de pouvoir repartir avec son achat. Certains
vendeurs sur Internet acceptent une livraison
en main propre mais c’est a Pacheteur de se
déplacer et la distance entre alors en ligne de
compte. N’hésitez pas a le faire si, une fois la
vente terminée, vous constatez (on ne le sait
qu’a ce moment 1a) que le vendeur est proche
de chez vous. L’examen de la piece en donnant
votre paiement permet une négociation directe
et immédiate en cas de litige.

Pour les envois postaux, force est de constater
que les problémes sont, en pourcentage, peu

T
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fréquents sur Internet. Les notations évoquées
plus haut aboutissent, la plupart du temps, a
des colis soignés et sécurisés, a 'image, et avec
les mémes risques, que ceux envoyés par les sal-
les des ventes.

Néanmoins, dans les deux cas, une piece peut
arriver endommagée. La poste a abandonné le
systeme de I'étiquette « fragile » et les recours
sont tres difficiles, leur service juridique étant
manifestement bien étoffé. Cette pénible aven-
ture m’est arrivée une fois et, en gros, je n'aurais
pas du ouvtir le colis. .. alors que je ne pouvais
estimer 'état de la piece sans 'ouvrir. On tourne
en rond. Reste la discussion avec la salle des
ventes ou l'internaute. Heureusement, et plus
souvent qu'on ne pourrait le croire, elle reste
possible : remboursement total ou partiel de
T'objet, participation a la restauration,...

Terminons par un point important dans la sé-
curité d’achat : la provenance de 'objet. La aussi,
Internet est moins sur. Sans dramatiser, mais
de facon réaliste, au sens strict de la loi, acheter
une piéce volée constitue un cas de recel.

Choix

Ici réside le principal avantage d’Internet. Pres
d’un millier d’objets, en grande majorité des
faiences, sont, en permanence, disponibles en
tapant le mot-clé « Quimper ». Que 'on achéte
ou pas, il s’agit d’'une formidable source de
données sur les pieces produites par les ma-
nufactures.

Revers de la médaille, il faut gérer ses envies
sinon gare au portefeuille.

Les principales salles des ventes spécialisées en
Quimper proposent 1, 2 ou 3 ventes annuelles
ne permettant pas d’offrir un choix aussi vaste.
Par contre, les piéces de prestige ou le statuaire
le plus ancien, par exemple, restent leur apa-

nage.

Prix

Démarrons par les frais. Il en existe de plusieurs
types :

Les frais du vendeur représentent les taxes dont
il s’acquitte lors de la vente de son objet.

30077

Page 6



En salle des ventes, ils sont négociés entre les
deux parties : somme fixe, pourcentage du prix
d’adjudication, pénalités ou non lorsque 'objet
est retiré faute d’encheres suffisantes, photo-
graphie ou non au catalogue, etc...

Sur Internet, ils représentent un pourcentage
du prix final, hors cott d’expédition.

Les frais de 'acquéreur sont de I'ordre de 15 %
en salle de ventes et sont nuls sur Internet ou
seul le vendeur paye. La différence est surtout
psychologique car il s’agit, en salle, d’intégrer
ces frais 2 son enchere pour en tenir compte
dans le prix final. Mais, dans le feu de I'action. ..

Comment se faire payer ?

Sur Internet, il convient d’attendre le paiement
de 'acheteur sous I'une des formes que I'on a
sélectionnées lors de la mise en vente : cheque
personnel ou de banque, virement, carte ban-
caire, etc... I'objet est ensuite envoyé. En cas
de non paiement, un systeme de « seconde
chance » permet de contacter enchérisseur ar-
1ivé en seconde position.

En salle des ventes, le paiement est effectué par
la SVV quelques temps apres la vente. Atten-
tion, certains établissements ont parfois ten-
dance a payer au bout de quelques mois, sut-
tout si 'on tient compte du moment ou I'on
confie son trésor. Renseignez-vous au préala-
ble sur ces délais.

Lorsque j’ai démarré les achats sur Internet, y’a1
effectivement pu constater, en faveur de ce der-
nier, des écarts de prix de I'ordre de 20 a 30%
sur beaucoup de statuettes religieuses, en tenant
compte des frais de vente en salle. Au cours de
ces deux années, cependant, cet intervalle s’est
réduit et je remarque méme qu’il a tendance a
s'inverser de plus en plus fréquemment.

La principale raison semble résider dans le suc-
cés de ces sites en ligne, par un effet mathéma-
tique alliant le choix trés important et le nom-
bre d’enchérisseurs potentiels qui croit régulie-
rement.

Saint Corentin HB Quimper : 232 sur Internet (25
Juin 2006) et 177 en salle le 30 mars 2005,

Une Sainte Marie Ora Pro Nobis, coulée, 405 sur
Internet (25 mai 2005) et la méme, plus ancienne, es-
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tapipée, 260 en salle le 8 juillet de la méne année’.
Ste Marie Ste Anne, Porguier fin XIX', 207 en salle
en _juillet 2006 et 436 sur Internet (HR Quimper,
débur XX) en mars 2006°.

Des statuettes de St Yves ou Ste Anne de la
Faiencerie d’Art Breton vendues plus chéres
qu’en magasin actuellement a Quimper. ..

Conséquence du vaste choix, mais cela reste
valable également en salles des ventes, il ne faut
pas se précipiter sous peine de voir le modele
conquis de haute lutte repasser quelques jours
plus tard deux fois moins cher !

Statnette du Pére Maunoir de Le Bogec : 287 (10
septembre 2005), 120 (28 novembre 2005), 114+
(13 décembre 2005), 68 (6 avril 2006), 76+ (25
avril 2006 ).

En 2006, la Ronanez; an Arvor de Michean-1"ernez: :
805 (15 janvier), 555 (3 mars), 311 (26 mars) .

On le voit, aucun des deux systemes n’est par-
fait et ne garantit une absolue sécurité sur 'achat
et le transport. Internet a apporté, aux passion-
nés que nous sommes, un complément aux sal-
les des ventes, notamment en matiere de choix.

Alors, Internet ou salles des ventes ? Les deux,
mon capitaine ! Quand on aime... on est vigl-
lant. Quelque soit le systeme, la finalité est d’ex-
ploiter notre passion a des fins commerciales.
Rien ne nous oblige a acheter mais nous se-
rions aussi frustrés sans ces réservoirs de pie-
ces qui, pour la plupart d’entre nous, nous per-
mettent d’acheter mais aussi de vendre pour
racheter encore. Ainsi, en fonction de nos en-
vies, de I'évolution de nos collections, les pie-
ces bougent, vivent, font la jote d’autres collec-
tionneurs et, ainsi, ces systemes ntermédiaires
sont de formidables accélérateurs d’échanges.
Dans tous les cas, apprenons, perfectionnons
nos connaissances, échangeons entre nous, vi-
sitons musées et expositions,... et ne soyons
jamais trop presseés.

PS. : cet article, volontairement, n’aborde pas
les boutiques d’antiquaires qui ne fonctionnent
pas sur un systeme d’encheres. Ce choix ne si-
gnifie pas que celles-ci soient inintéressantes,
au contraire. Chez les meilleurs, les connaisseurs,
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ceux qui savent rester corrects, l'amateur dé-
couvrira accueil, expertise et, souvent, une dis-
cussion avec un passionné qui pourra lut con-
fier anecdotes et renseignements précieux sur
la piéce convoitée. Eux savent nous trouver les
petits trésors dontnous révons ... De plus, et1l
ne m’en voudront pas j’espére, on trouvera lale
plaisir de la négociation et des conditions de
paiement adaptées, deux avantages parfois fort
utiles au moment de la décision finale, et qui
sont absents des salles de ventes ou d’Internet.

Antoine Maigné

Tl me vient 4 Pesprit le bénitier de saint Michel
terrassant le dragon, page 109 de Pouvrage de
Michel J. Roullot, Les Faiences de Quimper aux
XVIIIE et XIX¢ siecles, 1980, Art Media, pro-
duit 2 un moment ou a un autre sans marque
par Quimper, Malicorne et Dinan.

2 Pour étre complet, il existe un systeme de « ga-
rantie », plafonné a2 une somme a laquelle 1l faut
retrancher des frais de dossier. Si vous n’étes
pas satisfait de votre achat en raison d’'une mau-
vaise attribution, d’une restauration non signa-
lée,... on vous demandera d’établir a vos frais
une expertise. Si vous avez acquis la piece sous
la valeur expertisée, le dossier est clos ! Stnon,

it
i

vous pourrez solliciter un remboursement basé
sur la différence entre Pexpertise et votre prix
d’achat, mais dans la limite de la somme initiale
garantie. Un exemple vécu par un membre de
Passociation : achat 300 * d’une piéce restaurée
(non indiquée par le vendeur) et expertisée 250
+. Ala différence de 50 * sont retranchés 25 ¢
de frais de dossier et 12 ¢ de frais d’expertise.
Reste donc un remboursement (au bout de qua-
tre mots ) de 13 ...

3 Encyclopédie des céramiques de Quimper,
Tome III, page 125, en bas, a droite et a gau-
che.

* Encyclopédie des céramiques de Quimper,
Tome 11T, page 131, en bas a gauche.

5 Vierges et Saints, les statuettes en faience de
Quimper, Laurent Cahn, page 123, en haut a
droite.

S Vierges et Saints, les statuettes en fafence de
Quimper, Laurent Cahn, page 96, en bas au
milieu.

7 Robert Micheau-Vernez, Tradition et moder-
nité, catalogue exposition 2004 au Musée de la
Faience, page 91.
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LES HUILIERS-VINAIGRIERS DE LA MANUFACTURE

PORQUIER-BEAU
La manufacture Porquier—Beau a Vf'lﬂlé.i\l la qua- Huilier-guédoufle 2 anse torsadée
lité des arts de la table. Cect est particulierement
vrai pour les huiliers-vinaigriers, qui existent Quatre scenes bretonnes ou décors de Rouen.

en plusieurs modcles.

Parmi ceux-cilhuilier-guédoufle qui est consti-
tué de deux bouteilles accolées dont les goulots
sont systématiquement Opposes.

Huilier-guédoufle a anse plate

Le modéle a anse plate, représentée sur une
aquarelle d’atelier a décor Rouen a la hate, est
rare et rarement marqué. On le confond avec le
modele HB de premiére marque qui est aussi
décorés dans le gout rouennais.

Fumeur de Locronan (planche n° 180) et fillette
de Pont-I'Abbé (planche n° 181)

Breton de St Thois (planche n° 20) et fillette
aux poulets de Bannalec (partie de la planche
n° 70)

Breton (planche n° 127) et Bretonne (planche
n° 130), modeles repris sur les petits porte-
menus
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Huilier-vinaigrier, deux burettes 2 bouchon

disposées dans un support avec une anse.

, Décors floral rouennais.

Décor Rouen < o ox s b B
Modéle du XVIII® siecle pour huilier-vinaigrier
disposées dans un support a décor rouennats,
avec des tétes en relief sur les extrémités.

Les bretons :fileuse de Penhars (partie de la planche
n° 173) et décor botanique au verso.
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QUELQUES PERSONNAGES DE PAUL FOUILLEN

Quimpérois, pied de lampe,
P. Fouillen Quimper.

Saliére normand, H.150,
signée VB Normandie (VB pour Verlingue- Quimpéroise, vide-poche,
Bolloré), création de Paul Fouillen vers 1925. signée HB Quimper Fouillen, vers 1925.
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Paire de porte-couteau, Médaillon en relief, Quimpéroise et Quimpérois,
signés HB Fouillen, vers 1925. diam. 180, vers 1948.

Serre-livres, Bigoudéne et marin, H. 140, piece datée du 13/3/1948.

Marc-Antoine Ruzette

Comité de rédaction
Yannick Clapier, Judy Datesman, Antoine Maigné, Mikaél Micheau-Vernez,
Margaretha et Roger Reinstein, Marc-Antoine Ruzette et Bernard Verlingue
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Le Comité de rédaction apprécie le temps que consacrent et le soin quapportent les rédacteurs a ce
présent bulletin. Les articles reflettent les opinions de chaque auteur ; le Comité s’efforce de publier
des informations exactes mais ne serait étre tenu responsable des erreurs ou omissions.

Association des Amis du Musée de la Faience
14, rue Jean-Baptiste Bousquet - 29000 Quimper
TéL 0298 90 12 72 - Fax 02 98 52 05 87
www. quimper-faiences.com
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